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本报讯（记者 唐蔚嫱）17日，
第七次福马磋商会在福州举办，福
州和马祖双方就产业合作、生态保
护、青年交流、文旅合作、海上客货
运航线发展等方面的 12个议题进
行磋商，达成多项共识。

磋商之后，双方举行了福马湿
地生态保护、福马旅游合作、福马
生态养殖产业三份共识书互换仪
式和福州台湾会馆马祖青少年研
学基地揭牌仪式。这次磋商达成
什么共识？共识包含哪些内容？
双方如何进行成果转化？记者对
此进行了采访。

会上，福州市滨海湿地生态研
究中心和台北市野鸟学会互换《福
马湿地生态保护合作共识书》文
本，提出促进湿地生物多样性保
护、推进湿地生态保护与修复、推

动湿地休养生息和完善生态产品
价值实现机制、加强湿地保护公众
教育和宣传、推进自然保护地体系
建设等五点共识。

福州和马祖隔海相望，至今
双方开展了长达 16年的保护合作
行动。从 2008年共同营救中华凤
头燕鸥“小管”，到 2015年环志、频
繁往返于闽江河口湿地与马祖之
间的 A74“马妞”，再到 2022 年在
连江四姆屿上通过招引成功繁殖
的“华宝”，见证了福州闽江河口
和马祖的中华凤头燕鸥属于同一
种群，每年夏天往返于两地完成
求偶、交配、孵卵、育雏的繁殖过
程。

“福马‘同城生活圈’不仅是两
地居民的，也是两地生物的生活
圈。希望未来两岸可以在海洋保

护、生态保护上加强沟通协作。”台
北市野鸟学会总干事陈仕泓说。

仪式上，福州市旅游协会与马
祖旅游观光发展协会签订《福马

“同城生活圈”旅游合作共识书》，
加速推进福马旅游产业深度整合
与协同发展，共同设计并推广凸显
福州与马祖地域特色的旅游线路，
推出特色“健康+旅游”产品。

“文本交换意味着两岸民众互
通更近一步了。”福州市旅游协会
会长韩鸣说，未来双方将进行旅游
资源共享、客源互送，做到互利共
赢，“我们正在谋划首发团，把福州
旅游业者先带到马祖踩线考察，推
出旅游产品，发布给大家。”

“我们非常期待福州居民到马
祖旅游，马祖交通客运业、住宿业
和餐饮业已经做好了迎接的准

备。”马祖旅游观光发展协会理事
长孙孝豪说，希望通过福州的先行
先试，进一步将赴马祖旅游的对象
从福州居民拓展到福建居民，再到
大陆居民。

现场，福州与马祖在陆基智能
养殖方面达成合作共识，福建迦百
农信息技术有限公司与鼎盛国际
水产有限公司签署《福马生态养殖
产业合作共识书》，标志着陆基智
能养殖下一步将发展到马祖。

“马祖有广阔的海域资源，发
展养殖业很有潜力。养殖业是马
祖待开发的‘处女地’，大陆有许多
养殖业者期待到马祖发展养殖
业。”鼎盛国际水产有限公司董事
长谢承和说，祖国大陆养殖业发展
成熟，有先进的技术和经验，马祖
有丰富的自然资源，期待双方加强

合作沟通，实现互利共赢。
会上还举行了福州台湾会馆

马祖青少年研学基地揭牌仪式。
该基地聚焦青少年群体，联动福马
两地资源，发挥福州台湾会馆联结
两岸青年人才桥梁纽带作用，依托
海峡青年节、“好年华 聚福州”等
活动，广泛邀请马祖青少年来福州
开展研学参访、寻根谒祖、中华文
化体验等活动。

“福州为马祖乡亲考虑得很
贴心，现在越来越多马祖青年在
大陆求学、创业，10条措施里面解
决了我们从幼儿园到大学的就学
问题，让马祖青年求学多了一个
选择。”马祖青年总工会会长陈彦
錡说，希望通过这个基地，吸引更
多马祖青少年到祖国大陆追梦、
筑梦、圆梦。

“企二代”接班人、首来“创业
族”、创业“父子兵”……17日上午，
福州海峡国际会展中心4号馆台湾
青年创业成果推介区内分外热
闹。诸多台湾青年创业者齐聚一
堂，分享创业故事和经验。

近年来，福州打造多个海峡台
湾青年创业基地，大力邀请广大台
湾同胞来榕创业就业，取得显著成
效。记者采访了创业台胞中的佼
佼者，倾听他们的创业故事。

“台商二代”王昱尧
延续西瓜太郎的故事
西瓜太郎文具，是许多“老福

州”儿时的回忆。近年来，随着一大
批文具品牌的涌现，这一传统文具
品牌渐渐不再火爆。今年，带着父
辈的期待，新代公司副总经理、“台
商二代”王昱尧带着西瓜太郎文具
来到海交会，准备续写当年的故事。

“西瓜太郎 1989 年就来到大
陆，迄今已有 35年。”回忆过往，王
昱尧脸上挂满自豪，“当时，福建推
荐首批驰名商标，其中就有西瓜太
郎，可以说这是代表整个福建打响
品牌”。

这些年，王昱尧作为“台商二
代”，来到大陆继承父亲的事业。
虽然曾经多次来到大陆，但在创业
方面，王昱尧仍属“首来族”。不
过，这没有影响他的信心。

“这些年，文具市场竞争很激

烈，许多厂家都在走低价甩货的
路，清理积压库存，长此以往，不利
于行业的健康发展。”王昱尧说，西
瓜太郎一方面坚持产品质量与环
保要求，一方面着手将文具与文创
相结合，提升产品附加值。

走近交流区，一排排特色的萌
盒橡皮擦，成为现场的明星货品。

“汉堡包”“寿司”“炖罐”……精心
设计的外形，吸引不少年轻人拍照
打卡。“我读小学时就常常用西瓜
太郎，没想到今天能在这里看见
它，非常亲切！”市民黄女士笑道。

王昱尧表示，现在自己正在熟
悉业务，尝试逐步接手公司业务，

“海交会是个重要的平台，要坚持

过来亮亮相，告诉大家西瓜太郎还
在，还是很优秀”。

“圆满大叔”康永明
渴望推广健康橄榄球
小红书、视频号、微博……来

大陆将近半年，所有热门社交平台
上都留下了康永明的名字。“圆满
大叔”是他给自己取的称号，代表
了他幸福美满的前半生，也见证了
他来到大陆之后充满惊喜的经历。

“我是一名橄榄球运动员，曾
经是中华台北青年代表队教练。”
康永明笑道，近年来，自己不少队
友、学生都在大陆找到了钟爱的工
作，也常常和他分享大陆趣事。退

役之后，在福建省橄榄球协会的邀
请下，他决定来大陆“试试水”，寻
找工作机会。

落地榕城，海峡台湾青年创业
基地完善的扶持政策，给了康永明
许多惊喜：长达 3个月的创业就业
台胞过渡性住房，为他消除了房租
焦虑；细心的对接与政策引导，让
他少走了不少弯路，得以迅速对接
各类工作机会；美丽的公园，更令
他心驰神往。

“空气清新，设计科学，在这样
的公园里晨练，也是一种幸福。”来
榕的这段时间，他每天都会去飞凤
山公园锻炼。17日上午，他还和公
园内 3位依伯结为“忘年交”，拉了
一个微信群聊。“他们对八段锦很
感兴趣，恰好我也会一些八段锦，
所以就交了朋友，约定每天一起来
锻炼！”康永明说。

如今，康永明有新的打算：“希
望能和更多高校、教育机构对接，
教学我自己设计的健康橄榄球。
这种打法避免激烈对抗，主打安全
趣味，更加适合大陆对橄榄球运动
的需求。后续我计划把太太接到
大陆，她在台湾主要做婚礼设计，
相信福州会给她带来更广阔的市
场！”

“上阵父子兵”柯冠廷
在大陆圆自己的诊所梦
一身白大褂，戴着黑框眼镜，

毕业5年的柯冠廷身上仍带着书卷
气，以及永不服输的创业梦想。今
年 6月，他的梦想将在福州照进现
实。

2015年，柯冠廷来到福州，在
福建医科大学就读。5年后，他顺
利毕业，进入一家私立诊所工作。

“当初我来福州，就是希望寻
找一个更大的舞台。现在，我希
望让自己的梦想再前进一步。”积
累足够经验后，柯冠廷邀请了同
为牙科医生的父亲和姐姐，在鼓
楼开设了属于他们一家人的诊
所。

这家诊所，也融合了不少从台
湾带来的独特技术。柯冠廷说，他
将和父亲一起尝试推广源自台湾
的特殊矫正技术，“我们运用软膜
包裹牙齿，使其缓慢移动，与传统
方式相比，更加舒适安全。此外，
还有低能量激光技术等，都是在台
湾运用了十多年且相对成熟的技
术，希望能给大陆患者带来不一样
的体验。”

柯冠廷表示，创业以来，海峡
台湾青年创业基地及各级政府也
给予了诸多扶持，比如在外租房、
开办诊所等方面，都可享受丰厚的
租金补助。“现在台湾的诊所市场
接近饱和，父亲和姐姐很支持我的
创业梦想，相信我一定能在福州拥
有一家自己的诊所。”柯冠廷信心
满满地说。

企业签约推介专场活动举行

台湾森田药妆
“牵手”福建跨境通

本报讯（记者 阮冠达）17日上午，作为
本届海交会配套活动之一，企业签约推介专
场活动在福州海峡国际会展中心 4 号馆举
行。来自台湾的森田药妆与福建跨境通电子
商务有限公司签约，授权福建跨境通为中国
大陆跨境渠道总经销商。

据悉，森田药妆成立于 1934年，主营各
类护肤品、化妆品，现已成为亚洲知名品牌，
产品热销全球各地。福建跨境通电子商务有
限公司是福建省首家开展跨境电商试点的企
业，致力于为全球进口商家提供优质可靠的
跨境电商一站式服务，多年来各项业务均位
居我省领先地位，在进出口贸易中发挥了重
要作用。

“这次同森田药妆合作，可以进一步发
挥双方在跨境电商、物流、产品销售等领域
的优势，共同开拓市场，打响双方品牌，实
现互利共赢。”福建跨境通电子商务有限公
司总经理冯敏表示，希望以此次与森田药
妆的合作为契机，引导更多台湾品牌进入
大陆市场。

“近年来，森田药妆的业务已经拓展至
东南亚、东北亚乃至北美，作为全球企业，
希望能够把最新产品导入大陆，让消费者
用到最新的科技和最好的商品。相信福建
跨境通在物流、仓储方面的积累，能够为我
们提供足够的平台优势。”森田药妆集团执
行副总经理邵子豪表示，本次海交会给了
他们很多惊喜和机遇，希望未来在福州发
展得更好。

每届海交会，记者都会先去马祖乡亲的
平台转转，这里有经验丰富的马祖商人。和
他们沟通，能够很快看到福马“同城生活圈”
建设的新动向。

“海芙蓉膏药、酒糟面膜，这些货品都是
独一无二的！”昨日，记者来到 9号馆的福建
（连江）两岸数字经济电商产业园推介区时，
被介绍声吸引过去。福马经济贸易发展协
会理事长吴锦玫正在热情地向客商进行推
介。

吴锦玫是一位资深马祖商人。1995年，
大陆市场加速开放，她在上海创办了游乐机
械公司；2004年，大陆加快“退二进三”步伐，
她开始在上海做台湾食品宅配；2007年，台
湾水果可以经“两马”航线零关税出口大陆
后，她从事台湾水果贸易……“这些变化，其
实映衬着两岸经贸在转型中不断融合发展。”
吴锦玫说。

在大陆创业过程中，因为走南闯北跑业
务，吴锦玫经常来到福州。“福州是众多马祖
乡亲的祖籍地，陆续推出惠台利民政策措施，
让我看到了福马经贸合作发展的巨大潜力。”
她说。

2013年，福马交流日趋热络，越来越多
马祖乡亲来榕投资兴业，马祖县政府希望有
热心家乡事务、具有影响力的人士来发挥桥
梁作用，进一步推动两地的经贸合作。吴锦
玫成了不二人选。

在这一过程中，吴锦玫遇到了改变她一
生的事情。“前几年，一名前辈卧病在床时，我
聊起许多马祖乡亲的往事，其中专门提到两
马‘小三通’。”吴锦玫说，前辈告诉她“回家的
路不能断”，问她能否为马祖乡亲付出努力。

“一个被疾病折磨的人，心心念念的都是乡
亲。我作出承诺，尽我所能。”吴锦玫语气坚
定。

自那以后，吴锦玫积极奔走于马祖、福
州，收集、整理两地交流合作的需求和意愿，
协助解决交流中遇到的各种问题和困难。连
江黄岐—马祖“小三通”客运航线开通、琅岐
综合客运码头投用……她参与、见证了许多
福马交流的重大事件。

今年4月，由吴锦玫公司负责经营的“两
马”海上货运航线开通，主要运输跨境电商一
般贸易货物，为福马经贸交流合作打开了一
扇新大门。“如今，马祖乡亲回家的路越走越
宽！”吴锦玫感慨万千。

2018年，吴锦玫发起成立福马经济贸易
发展协会，为福马经贸合作搭建更广阔的平
台。今年，该协会和福建（连江）两岸数字经
济电商产业园合作，为马祖青年提供培训服
务，鼓励他们进军直播电商领域，拓展福马经
贸合作新路径。

吴锦玫说，随着经贸合作的不断深入，福
马“同城生活圈”建设将迈向更广领域、更高
程度、更深层次，助推两岸融合发展。

昨日，盖山投资区内，佳宁生
物科技（福建）有限公司总经理陈
轩宇在办公室里忙碌。仓山区冠
浦路上的凤高综合大楼内，福州薇
麦初秋食品有限公司总经理陈依
媄也在紧盯生产车间的最新情
况。两位台青，两家台企，都对未
来的发展有着共同的期许。

当日上午，这两家企业迎来了
一支由“长枪短炮”组成的媒体
团。中新社、人民网、央广网、台
湾中国时报、台湾联合报等近 20
家媒体，参加第二十六届海交会
配套活动“两岸媒体福州行”走进
台企联合采访活动，现场感受台
商台企在融合发展示范区中的发
展脉动。

“哇，好炫酷！”“品种这么多
啊！”采访第一站，媒体团来到佳宁
生物科技（福建）有限公司。展示
架上琳琅满目的化妆品，让大家目
不暇接。

“这是我们的‘销冠’”“这个
‘苹果’里面藏着不少东西”……从
展示区到无菌生产车间，再到智能
化生产线，媒体团看得仔细、问得
认真，陈轩宇尽情分享。

作为一家老台企，自1989年落
地福州，佳宁生物科技（福建）有限
公司已在这座城市走过了 35年时
光。公司深耕生物科技、彩妆护肤
领域，为国内外各大化妆品企业设
计、代工，产品远销 50多个国家和
地区。2023年，公司销售额同比增
长17%。

“我爷爷是福州人，我和福州
的缘分，从2010年接棒家族事业开
始。”面对大陆这个“更有挑战性”
的市场，陈轩宇带着公司，围绕“干
净、美学、创意”核心理念，迈开了
创新前行的步伐。

“在‘1’上做好‘+1’的动作很
关键。”针对媒体团提出的公司发
展亮点问题，陈轩宇如是说。杯子
蛋糕、手机造型的彩妆盘、可“比
心”的唇彩……“佳宁造”有美学与
科技的加持，成为行业的一抹亮
色。从大力自主研发，到数字化转

型，都是企业加快发展的实际举
措。

把台湾的观光工厂“搬来”福
州，是陈轩宇的新点子。“我们在台
南打造了全球第一座彩妆博物馆，
希望在福州也能建起一个观光工
厂，搭建智能化、产能高、服务优的
彩妆基地，做大做强产业。”

台企在福州的发展，是两岸媒
体关注的重点。“政策很给力，举措
很实在，让我们有了实实在在的获
得感。”陈轩宇说，多年来，福州持
续深化两岸融合发展，为台企落地

福州争取了更多先行先试政策。
如今，在这座城市待了 14年的他，
对福州充满了感情。

作为福州市台协会副会长，陈
轩宇的责任越来越大：“希望能为
更多台胞台企服务，搭建好两岸融
合发展的桥梁。”

看完老台企，循着香味，媒体
团来到福州薇麦初秋食品有限公
司这家新台企。

三明治、海苔松松包、双拼麻
薯……这个 2017年在福州创立的
短保烘焙品牌，凭着台湾传统糕点

的配方和手艺，加上健康、高性价
比的产品定位，已成为大型生鲜电
商平台的头部合作伙伴。

“我是福州媳妇，这座城市给
了我们台胞台企太多帮助。”媒体
团刚走进公司，陈依媄就忍不住感
慨。

办理食品生产许可证是公司
运营的前置条件，这成为初到大陆
的陈依媄最关心的事情。这时，仓
山区建新镇凤高村的村干部上门，
一次次提供“辅导”，让陈依媄吃了
定心丸，“没有走弯路，3个月我们
就领证了”。

谈及企业的发展，陈依媄告诉
两岸媒体，创业之初就坚定走电商
渠道，专注于供应链“零库存、零耗
损”模式，让企业少了实体经营的
压力，加上镇村干部的贴心呵护，
公司发展步伐越走越稳。

从创立之初的 500 平方米工
厂，到现在的 3300平方米工厂，再
到下个月即将在厦门投产的 2000
平方米工厂，这家新台企实现“三
级跳”，闯出了自己的广阔天地。

“福州有活力、有魅力，变化日
新月异，营商环境也很好，作为台
胞台企登陆第一家园，让我们的发
展没有后顾之忧，这里早已成为我
的第二故乡。欢迎更多台胞台企
来福州看看，感受这座城市的温
暖。”面对两岸媒体，陈依媄说，借
着大陆电商发展的东风，他们将坚
持对品质的追求，把“薇麦初秋”的
品牌越擦越亮。

福马磋商会达成多项共识
拟在湿地生态保护、旅游、生态养殖等方面开展合作

老台企“接力跑”新台企“三级跳”
——媒体团在榕感受两岸融合发展新成效

本报记者 孙漫

“回家的路越走越宽”
——马祖乡亲吴锦玫眼中的
福马经贸交流
本报记者 唐蔚嫱

吴锦玫在海交会上向专业观众介绍马祖
特色商品。 本报记者 林双伟摄

陈依陈依媄媄（（左左））和团队成员进行网络直播和团队成员进行网络直播。。本报记者本报记者 孙漫摄孙漫摄

王昱尧展示自家的货品王昱尧展示自家的货品。。本报记者本报记者 阮冠达摄阮冠达摄

在这里，找到了未来发展方向
——3位台湾青年的大陆创业故事

本报记者 阮冠达


